
Caso de Éxito

Resumen:

•Organización: Res Non Verba es
una organización sin fines de lucro
que implementa y desarrolla solu-
ciones tecnológicas que ayudan a 
compañías de bien público a reclutar,
administrar y maximizar voluntarios y
fuerza de trabajo.

•Ubicación: Buenos Aires, Argentina

•Industria: Sin fines de lucro
(Servicios Tecnológicos)

•Representante en la 
implementación: 3KSys

Res Non Verba
Asociación Civil
www.resnonverba.org
www.Idealistas.org
www.Winguweb.org
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“

Para más información contacte NetSuite Inc al 1 877 NETSUITE o visite www.netsuite.com
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NetSuite es mi aliado. Tuvimos que reducir nuestro número de 
personal administrativo en un 33% desde que la crisis económica
comenzó el año pasado, pero gracias a NetSuite podemos entregar la
misma calidad de servicio a nuestros clientes, con menos empleados.”

— Matias Laurenz
Directór, Res Non Verba Asociación Civil

Desafíos:

• Como organización sin fines de lucro, Res Non Verba, necesitaba una solución que 
les brindara la posibilidad de visualizar desde una única aplicación, todos los gastos 
de los proyectos, con aperturas por niveles jerárquicos, centros de costos y diferentes
administradores de esos costos; permitiendo ser selectivos, maximizando eficiencia y
reduciendo costos.

• Acceso Remoto a la información central era crucial ya que la mayoría de los proyectos 
de Res Non Verba son realizados en diferentes oficinas en distintas ubicaciones.

• La organización necesitaba una plataforma con un socio local confiable para ayudarlos
con la implementación y la capacitación.

Se migró desde sistema:

• Tango

Resultados con NetSuite:

• Generar y mantener la información requiere menos esfuerzo con NetSuite. La labor 
de generar los reportes manuales, es ahora automática, permitiendo al personal de Res
Non Verba llevar a cabo más tareas y actividades específicas de la organización.

• La capacidad de generación de reportes de NetSuite proveen a los ejecutivos de Res 
Non Verba los datos e información específica necesaria para la toma de decisiones.

• Maximizando la personalización e integración de NetSuite, ahora es más fácil para la
compañía emprender nuevos proyectos técnicos.

• Con la ayuda de 3KSys, representante de NetSuite, Res Non Verba fue capaz de 
implementar y hacer el inicio real en el plazo de 4 meses.


